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Ausfall statt Ausfahrt?
Was Sie bei Fahrzeugmangeln beachten mussen

Im Internet haben Sie lhren absoluten Traumwagen gesehen, einen ,Jaguar XK 140 in Top-
zustand, technisch 100% einwandfrei und ohne Rost”. So stand es zumindest in der Anzei-
ge. ,Da kann nicht viel schief gehen® denken Sie sich, und schlagen zu. Beim ersten Werk-
stattbesuch folgt dann das bdse Erwachen: Die angeblich ,rostfreie“ Karosserie hat wohl
etwas zu viel von der guten salzhaltigen englischen Seeluft geschnuppert und deshalb stel-
lenweise verbliffende Ahnlichkeit mit einem Schweizer Kase.

Was tun?

Feststellen der Mangel und Méangeldokumentation

,Mangelhaft® im Sinne des Gesetzes ist naturlich nicht alles, was Sie moglicherweise an Ih-
rem neuen Oldie dann doch noch stért. Vielmehr ist Voraussetzung, dass das Fahrzeug tat-
séchlich in einem anderen als dem vereinbarten Zustand ist.

Also muss zuerst festgestellt werden, was der vereinbarte Zustand, der ,Sollzustand ist.
Nicht jeder Schdnheitsfehler, nicht jeder Defekt ist daher ein Mangel: Diese Frage ist hier
einfach zu beantworten: In der Anzeige stand ,rostfrei“, aber das stimmt nicht. Also liegt hier
ein Mangel vor.

Entscheidend fir diese Beurteilung ist der Zeitpunkt des so genannten ,Gefahriibergangs®, in
der Regel die Ubergabe des Fahrzeuges. Am besten ist es deshalb, Sie machen ein paar
Fotos, moglichst unter Zeugen, sobald Sie das Fahrzeug ,in Handen halten®. Bei einer ,gro-
Beren Anschaffung“ kann es ratsam sein, einen Gutachter vor Abschluss des Kaufvertrages
noch einmal einen kritischen Blick auf Ihren Traumwagen werfen zu lassen. Das Geld ist oft
gut investiert. Hilfreich sind auch ,frische” Wert- oder Zustandsgutachten, die der Verkaufer
mit Ubergibt.
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Vor Abschluss des Kaufvertrages

Alle Angaben des Verkaufers zum Fahrzeugzustand, also die Anzeige, eine Internetbe-
schreibung mit Fotos etc. (alles ausdrucken!) sollten Sie gut aufbewahren. Macht der Ver-
kaufer positive Angaben zum Fahrzeug, die fur die Preisbemessung wichtig sind, sollten die-
se im Vertrag schriftlich festgehalten werden. Umgekehrt: Der Verkdufer ist gut beraten,
wenn er Mangel, Fehler, einen schlechten Zustand (,Verkauf als Teiletrager) ebenfalls im
von beiden Parteien zu unterschreibenden Vertrag schriftlich festhalt.

.Mangel“, die der Kaufer bei Abschluss des Kaufvertrages kennt, berechtigen dann spéater
nicht mehr zu Rigen.

Wenn der Kaufer Méangel entdeckt, sollte er diese so schnell und so griindlich wie mdglich
dokumentieren. Zeigen sich Mangel (nachweisbar!) bereits innerhalb der ersten sechs Mona-
te, erleichtert dies aufgrund spezieller gesetzlicher Bestimmungen das Vorgehen gegen ei-
nen gewerblichen Verkaufer. Auch beim Kauf von Privat aber ist es natirlich wichtig, nicht
unnotig Zeit zu verlieren. Je eher Mangel nachweisbar festgestellt werden, desto wabhr-
scheinlich ist es, dass sie schon bei Ubergabe vorhanden waren und dass dies auch ein
Sachverstandiger im Zweifel so sieht. Bei komplizierteren Mangeln sollte der Kéufer zur Er-
mittlung der Ursache auch ruhig einen (mit Oldtimern vertrauten und am besten auf den je-
weiligen Fahrzeugtyp spezialisierten) Sachverstandigen einschalten: Den Aufwand zum Auf-
finden der Mangelursache muss der Verkaufer bei berechtigter Mangelriige ersetzen.

Um auf das oben genannte Beispiel zuriickzukommen: Die Angabe ,ohne Rost* steht hier
natirlich zum tatsachlichen Fahrzeugzustand in krassem Widerspruch, sodass dem Kéaufer
empfohlen werden muss, gegen den Verkaufer vorzugehen. Die Frage ist nur: wie?

Die Geltendmachung der Mangel gegentiber dem Verkéaufer

Es ist leider kein Einzelfall, dass der geprellte Oldie-Kaufer zunachst Mangel in der Werkstatt
seines Vertrauens reparieren lasst und sich erst anschlieBend beim Verk&ufer meldet. Dies
kann den Oldie-Besitzer teuer zu stehen kommen, was die meisten leider zu spat bemerken.
Nach dem Gesetz hat der Verkdufer namlich ein Recht zur ,Nacherfillung®, ihm muss also
Gelegenheit gegeben werden, einen Mangel, fiir den er einzustehen hat, selbst zu beseitigen
oder beseitigen zu lassen. Handelt der Kaufer hier vorschnell, kann er vom Verkaufer an-
schlieend gar nicht oder nur unter erheblich erschwerten Bedingungen Ersatz verlangen.
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Also gilt: Zun&chst dem Verk&ufer den Mangel schildern und ihn auffordern, diesen zu behe-
ben. Hier gilt Folgendes:

Stellt sich der Verkaufer quer und verweigert die Nacherfiillung, kann der Kaufer
selbst reparieren bzw. eine andere Werkstatt beauftragen.

o Das gleiche gilt dann, wenn eine Méangelbeseitigung durch den Verkaufer flr den
Kaufer nicht zumutbar ist. Dies sind allerdings sehr seltene Einzelfélle, deren Beurtei-
lung man den Juristen tberlassen sollte.

o Denkbar ist auch, dass der Verkéufer zwar versucht, den Mangel zu beheben, dies
aber trotz zweier Versuche nicht gelingt.

e SchlieB3lich gibt es auch Falle, in denen ein Mangel Gberhaupt nicht zu beheben ist,
beispielsweise wenn sich herausstellt, dass ein gefalschtes Fahrzeug geliefert wurde
(falsche Fahrgestellnummer o. A.).

In all diesen Féllen kann der Kaufer dann den Mangel selbst beheben oder in einer anderen
Werkstatt beheben lassen. Fir die dadurch entstehenden Kosten kann er vom Verkaufer
auch einen Vorschuss verlangen.

In jedem Fall ist es aber ratsam, vor Durchfuhrung einer solchen Reparatur den Mangel
durch einen geeigneten Sachverstandigen feststellen zu lassen. Besonders sicher ist ein
sogenanntes selbststandiges Beweisverfahren bei Gericht, bei dem ein vom Gericht bestell-
ter und daher objektiver Gutachter sowohl das Vorhandensein eines Mangels als auch die
voraussichtlichen Reparaturkosten feststellt. Dieses Ergebnis ist dann fur einen eventuell
folgenden Prozess gegen den Verkéufer bindend. Der Kaufer sollte einen Mangel aber nur
dann geltend machen und den Verk&ufer zur Reparatur auffordern, wenn er sicher ist, dass
tatsachlich ein Mangel vorliegt. In einem gerichtlich entschiedenen Fall hatte ein Kaufer den
Verkaufer zur sofortigen Mangelreparatur aufgefordert, bei deren Ausfiihrung sich dann aber
herausgestellt hat, dass ein Schaden durch eine Fehlbedienung des Kaufers und nicht durch
einen Mangel beim Kauf entstanden war. In diesem Fall musste der Kaufer dem Verkaufer
samtliche Transport- und Reparaturkosten ersetzen.
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Fur welche Mangel haftet der Verkaufer?

Grundsatzlich haftet der Verkaufer fur alle Mangel, die beim Verkauf vorhanden waren und
auf die er den Kaufer nicht hingewiesen hat. Ein besonderes Thema ist die Frage, ob und
inwieweit die Haftung fir Mangel in einem Kaufvertrag ausgeschlossen werden kann. Wann
ein solcher Gewahrleistungsausschluss wirksam ist und welche Unterschiede es zwischen
individuell aufgesetzten Vertrdgen und vorformulierten Vertrdgen (sogenannte Allgemeine
Geschéftsbedingungen) gibt, kann hier aus Platzgriinden nicht behandelt werden.

Fur die Beurteilung, ob ein Mangel vorliegt, ist aber eines besonders wichtig, namlich die
Unterscheidung zwischen einem tatséchlichen ,Mangel“ einerseits und bloRem ,normalen
Verschleil3* andererseits. Hier kommt es wieder auf die Angaben des Verkdufers und die
dadurch geweckten Erwartungen des Kaufers an: Eine verschlissene und kaum noch laden-
de Lichtmaschine oder verschlissene Kurbelwellenlager kénnen bei einem unrestaurierten
50-jahrigen Fahrzeug mit vielleicht mehreren 100.000 km ,auf dem Buckel* nicht reklamiert
werden. Hier handelt es sich um den Ublichen Verschleil3. Damit muss ein Kaufer rechnen.
Anders sieht es aus, wenn, wie in unserem Beispielfall, ein Fahrzeug als ,, Topzustand, tech-
nisch 100% einwandfrei“ geschildert wird. Hier kann der Kaufer erwarten, dass die techni-
schen Komponenten funktionieren.

Allerdings — wie bei Juristen ublich — liegt bei einzelnen Formulierungen der Hase im Pfeffer:

Beschreibungen eines Fahrzeuges als ,vollig in Ordnung®, ,tip top®, ,tolles Fahrzeug® oder ,in
tadellosem Zustand®, hat die Rechtsprechung oft als blof3e unverbindliche Anpreisung ver-
standen, aus denen der Kaufer keine Anspriiche herleiten kénne. Hier sind aber immer die
Umstande des Einzelfalles entscheidend. Generell gilt: Je konkreter die Aussage des Ver-
kaufers zu einer bestimmten Beschaffenheit des Fahrzeuges ist, umso eher muss er sich
daran festhalten lassen.

Fir Oldiekaufer besonders wichtig sind natirlich Angaben zu einer etwaigen Restaurierung
oder die Nennung von Zustandsnoten. Hier sind Kaufer oftmals auf einer recht ,sicheren Sei-
te“. Die Angabe eines Fahrzeuges als ,restauriert” z. B. bedeutet nach der Rechtsprechung,
dass eine grundlegende, sorgfaltige und fachménnisch ausgefiihrte vollstdandige Befreiung
von Rost und ein Schutz vor baldigem erneutem Rostbefall erfolgt ist. Ahnliches gilt fur die
Angabe von Zustandsnoten beim Oldtimer-Kauf. Entspricht das gekaufte Fahrzeug nicht

/,_m—\ OLDTIMER
—  ~ YANWALT.DE
RECHTSANWALTE EDK ECKERT - KLETTE & KOLLEGEN * SOFIENSTRASSE 17 - 69115 HEIDELBERG

TELEFON: (06221) 91405-0 - TELEFAX: (06221) 20111 - E-MAIL: HAAS@OLDTIMERANWALT.DE - WWW.EDK.DE

© Nachdruck, auch auszugsweise, und jede Verwendung nur zulassig mit schriftlicher Zustimmung des Autors



dem Zustand, der nach der ausdricklich zugesicherten Zustandsnote zu erwarten gewesen
waére, liegt ein Sachmangel vor mit der Folge, dass der Kaufer Anspriiche gegentber dem
Verkaufer geltend machen kann. Fur welche konkreten Angaben der Verkaufer im Einzelfall
einzustehen hat, sollten im Zweifel ein Anwalt Uberprifen.

Ubrigens: Der Verkaufer haftet — entgegen landlaufiger Meinung — nicht nur fir das, was
ausdricklich im Kaufvertrag steht. Auch fur mindlich gemachte Zusagen hat der Verkaufer
einzustehen — Der Kaufer muss diese natirlich beweisen kénnen... Auch fir Angaben etwa
im Rahmen einer Internet-Verkaufsannonce haftet der Verkaufer, sofern er die dort gemach-
ten Angaben nicht ausdricklich und erkennbar widerruft und sich hiervon distanziert. Nicht
ausreichend ist es also fur den Verkaufer, im Rahmen der Internetverkaufsanzeige gemachte
Angaben im Kaufvertragsformular selbst schlicht nicht mehr aufzunehmen.

Verkaufer sollten daher mit der Angabe von Zustandsnoten (die sich in Wahrheit oft eher als
Wunsch denn als Realitat erweisen) und dem Begriff ,restauriert* sehr vorsichtig umgehen,
um keine falschen Erwartungen zu wecken und damit zuséatzliche Haftungsrisiken auszulo-
sen.

Ausschluss der Sachmangelhaftung?

Gerade private Verkaufer berufen sich im Rahmen einer Auseinandersetzung oftmals auf
einen im Kaufvertrag beinhalteten ,Gewahrleistungsausschluss®. Hier ist auf3erste Vorsicht
geboten! Oftmals sind solche Gewahrleistungsausschliisse nicht oder nicht vollstandig wirk-
sam. Dies kann auch beim Kauf von Privat gelten. Verwendet der Verkaufer etwa ein allge-
meines Formular, wie dies manche Internetseiten zum Download anbieten, so sind die vor-
formulierten Vertragsbedingungen regelmaRig als sogenannte ,AGB“ (Allgemeine Ge-
schéaftsbedingungen) anzusehen mit der Folge, dass diese einer sehr strengen Wirksam-
keitskontrolle durch das Gesetz unterliegen. Im Rahmen solcher AGB ist es z. B. unzuléssig,
die Haftung vollstandig auszuschlief3en.

Auch ein im Grunde wirksamer Gewahrleistungsausschluss aber erfasst selbstverstandlich
nicht solche Aspekte, zu denen der Verkaufer eine ausdrickliche Beschaffenheitsangabe
gemacht hatte. Dies haben Gerichte mehrfach entschieden. Zurecht: Anderenfalls konnte ja
ein Verkaufer ,das Blaue vom Himmel heruntererzahlen und wére anschliel3end mit einem
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kurzen Verweis auf den Gewahrleistungsausschluss im ,Kleingedruckten“ aus dem Schnei-
der.

Verjahrung der Sachmangelhaftungsanspriiche gegeniber dem Verkaufer

Der private Verkaufer kann die Gewahrleistung grundsatzlich komplett ausschlieRen und hat
dann lediglich fur solche Aspekte zu haften, hinsichtlich derer er konkrete Angaben gemacht
hatte. Ein gewerblicher Verkaufer dagegen kann auch die gesetzliche Gewéhrleistung nicht
vollstandig ausschlie3en, sondern allenfalls auf ein Jahr verringern.

Eine verlangerte Verjahrungsfrist gilt dann, wenn der Verkdufer vorsatzlich falsche Angaben
zum Fahrzeug gemacht, also arglistig gehandelt hat. In diesem Falle verjdhren Anspriiche
gegen den Verkéaufer erst nach drei Jahren, und diese Frist beginnt auch erst dann zu laufen,
wenn der Kaufer Kenntnis vom Mangel erlangt hat oder ohne grobe Fahrlassigkeit hatte er-
langen missen. In einem solchen Fall hat der Kaufer regelmafig recht ,gute Karten“ — ganz
unabhangig davon, dass ,schwarze Schafe“ ohnehin nicht ,ungeschoren davonkommen®
sollten.

lhr Oldtimeranwalt
Thomas Haas
www.oldtimeranwalt.de

haas@oldtimeranwalt.de
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Infokasten:

Tipps vom Oldtimeranwalt:

1. Fahrzeug im Kaufvertrag moglichst mit allen wertbildenden Faktoren beschreiben, das
heil3t sowohl werterhdhende Faktoren (Restaurierung, vollstindige Motoruberholung,
neue Aggregate etc.) als auch Mangelbeschreibungen.

2. Vorsicht bei Vertragsformulierungen und vorformulierten Vertragen. Nicht alles, was
dort schwarz auf weifl3 steht, ist auch wirksam.

3.  Vorgehen bei Mangeln:

- Mangel genau feststellen

- Mangel mit Vertrag, Anzeigen etc. Uberprufen: Liegt eine Abweichung vom
vereinbarten/erwarteten Zustand vor?

- Kontakt mit dem Verkaufer aufnehmen und diesem Gelegenheit geben, den
Mangel zu beheben

- Bei Ablehnung/mehrmaligem Fehlschlagen/Unzumutbarkeit einer Mangelbehe-
bung durch den Verkaufer: Mangel durch Gutachter feststellen lassen

- Selbst reparieren oder Reparaturauftrag geben, gegebenenfalls Vorschuss vom
Verkaufer anfordern

4. Beispielsfalle, in denen eine Mangelbeseitigung durch den Verk&ufer ausnahmsweise
unzumutbar sein kann, sodass der Kéaufer gleich selbst reparieren lassen kann (Vor-
sicht Haftungsfalle!):

- die Nacherfullung durch den Verkaufer verzdgert sich unangemessen
- der Kaufer hat die begriindete Befiirchtung, dass die Sache trotz Nacherfiillung
durch den Verkéaufer wieder nicht mangelfrei sein wird
- besondere (!) Haufung von Mangein
Wichtig: Eine solche Unzumutbarkeit ist nur in absoluten Ausnahmeféllen denkbar.
Bevor der Kaufer wegen vermeintlicher Unzumutbarkeit der Nacherfillung selbst ,Hand
anlegt®, sollte er die Rechtslage daher stets durch einen Anwalt Uberprifen lassen.

5.  Achtung: Auf schwere Unfélle, die dem Verkaufer bekannt sind, muss er auch unge-

fragt hinweisen, auch wenn sie repariert wurden.
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